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Durante esta sesion se realizo un analisis detallado de los avances presentados por el emprendedor,
destacandose los siguientes aspectos:

Plataforma estratégica: Se observaron mejoras notables en la redaccion y enfoque de la mision, vision,

objetivos y propuesta de valor. Estos elementos fueron validados nuevamente, asegurando una
alineacion clara con el proposito del negocio y su publico objetivo.

Portafolio de productos/servicios: Se evidencié mayor claridad en la definicion de la oferta y en la
segmentacion de los publicos. El emprendedor logré identificar elementos diferenciadores que
fortalecen su posicionamiento en el mercado.

Fuentes de financiacion: Se reconocié que el emprendedor ha avanzado en la investigacion y
preseleccion de opciones de financiacion, incluyendo convocatorias activas y lineas de crédito. Se

brindaron nuevas recomendaciones para presentar una propuesta solida ante entidades financieras.

2. Orientaciones entregadas
Durante la sesion se brindé acompanamiento técnico en los siguientes temas:

Ajustes al plan financiero con proyecciones mas realistas.

Estrategias de validacion del producto o servicio en el mercado.

Sugerencias para estructurar un pitch comercial convincente.

Identificacion de indicadores clave para seguimiento del modelo de negocio.

3. Compromisos establecidos
El emprendedor se comprometié a:

Finalizar la estructura del plan financiero con base en los insumos revisados.
Disefar una estrategia piloto de validacion con clientes reales.
Preparar una presentacion ejecutiva del modelo de negocio para aliados estratégicos.

Avanzar en el desarrollo de una identidad grafica basica (logo, colores, eslogan) para fortalecer la
imagen del proyecto.

El equipo asesor, por su parte, continuara brindando acompanamiento y soporte técnico, con especial

énfasis en los componentes de sostenibilidad financiera, comunicacion de valor y estrategia de mercado.
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